Er du en af de nye tekniske markkonsulenter i Dansk

landbrug?

Corteva Agriscience™ er blandt verdens fgrerende
virksomheder dedikeret udelukkende til landbruget.

Vi spger flere nye tekniske markkonsulenter for vores
produktportefglje inden for primaert korn og vinterraps i
Danmark.

Vi spger specialister, som kan skabe og understgtte salget af Cortevas sortiment af
herbicider og biologiske lgsninger til primaert korn og vinterraps. Cortevas tekniske
markkonsulenter arbejder inden for et defineret geografisk omrade og kan gennem
deres promoverings- og markedsfgringsaktiviteter opna attraktive
provisionsbaserede indtjeningsmuligheder.

Vi spger markkonsulenter til omraderne:

@stjylland

Sjeelland

Lolland-Falster

Dine primaere ansvarsomrader

e Aktivt promovere udvalgte produkter over for landmand og brugere i det
definerede omrade

¢ Gennemfgre produktdemonstrationer og forsgg pa bedrifter samt radgive
detaljeret om korrekt anvendelse af produkterne

e Understgtte salgsaktiviteter og bidrage til vaekst hos alle Corteva-forhandlere i
omradet

e Gennemfgre tekniske produktbriefinger i marken for forhandlernes
salgsrepraesentanter

e Iveerksaette og udvikle salgsaktiviteter direkte pa bedrifterne

e Skabe kgbsvilje og commitment hos slutbrugerne til Cortevas produkter

e Understgtte Cortevas salgsrepraesentanter, der arbejder i samme omrade

Vigtige samarbejdspartnere

e Kunder, slutbrugere, influenter og radgivere

e Salgsmedarbejdere, salgssupport samt medarbejdere inden for markforsg¢g og
agronomi

For at dyrke det der betyder noget, har du brug for

e Gerne mindst 3 ars erfaring fra landbrugsbranchen, eksempelvis som landmand,
salgsrepraesentant eller radgiver inden for tilsvarende eller relaterede produkter

¢ Dokumenteret evne til at overholde deadlines og na fastsatte mal. Erfaring fra en
provisionsbaseret salgsrolle er en fordel

e Dokumenterede praesentations- og kommunikationsevner

e Evnen til at arbejde struktureret, selvstaendigt og motiveret

Hvem leder vi efter?

e Professionelle fra landbrugsbranchen, der har selvtillid og initiativ til
selvstaendigt at udvikle og drive promoveringen af produkter

e Personer der gnsker at skabe efterspgrgsel efter vores produkter

o Markedsudviklere der bade kan identificere og skabe nye salgsmuligheder

e Holdspillere der er nysgerrige, modige i deres taenkning og staerkt
kundeorienterede

e Selvstendige initiativtagere, der er klar til at tage ansvar fra fgrste dag
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At dyrke det der betyder noget starter med dig, og her er hvad

vi kan tilbyde, for at hjeelpe med at udvikle dig

e Konkurrencedygtig provisionsbaseret aflgnning

¢ Et mangfoldigt og inkluderende arbejdsmiljg, hvor du bliver he¢rt, vaerdsat og far
mulighed for at tage ansvar

e En reel mulighed for at styrke og udvide dit professionelle netvaerk

¢ Lgbende uddannelse, produkttraening, afgrgdekendskab og kompetence
styrkende aktiviteter.



